
COMMERCIEEL ADVISEUR FINANCE

(kmo en parti culieren)

• Je voelt je als een vis in het water in de wereld van beleggingen, fi nanciële planning, 

 successieplanning, fi scale opti malisati e en persoonsverzekeringen.

• Je bent verantwoordelijk voor de uitwerking en commercialisering van onze fi nan-

 ciële producten en dienstverlening.

• Je analyseert en opti maliseert de portefeuilles van onze klanten en kmo’s.

• Je zet nieuwe producten acti ef in de markt.

• Je werkt nauw samen met de relati ebeheerders en de customer care medewerkers.

NEW BUSINESS DEVELOPER FINANCE & RISK 

(hunter kmo)

• Je bent een echte hunter die de zelfstandigen en KMO markt acti ef bewerkt.

• Je legt voortdurend nieuwe contacten (koude prospecti e) en bouwt een sterk 

 commercieel netwerk op.

• Je analyseert de actuele portefeuille van je prospecten (zowel fi nance als risk) en 

 maakt een att racti ef totaalvoorstel op maat.

• Je maakt wekelijks nieuwe klanten en bindt die aan Akses en zijn relati ebeheerders.

KANTOORMEDEWERKER

CUSTOMER CARE

• Je bent een multi tasker die de goede werking van onze afdelingen bank, verzeke-

 ringen en fi nance acti ef ondersteunt.

• Je staat in voor het eerstelijnsonthaal van onze klanten.

• Je zorgt persoonlijk voor een eerste advies, of verwijst door naar een relati ebeheerder.

• Je zorgt voor de correcte administrati eve verwerking en afh andeling van de dossiers 

 van de relati ebeheerders en commercieel adviseurs.

• Je berekent tarieven en doet de input van contracten, off ertes,...

COMMERCIEEL ADVISEUR FINANCE & RISK

(parti culieren)

• Je analyseert bestaande parti culiere klantenportefeuilles en gaat acti ef op zoek 

 naar commerciële opportuniteiten.

• Je werkt acti es uit voor een bestaand en nieuw cliënteel.

• Je valoriseert je contacten in een face-to-facegesprek thuis bij de klant of op kantoor.

• Je werkt nauw samen met de relati ebeheerders en de customer care medewerkers.
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Akses Groep (1500 Halle) is een sterke fi nancieel en verzekeringsadviseur. Ons team van specialisten begeleidt parti culieren, zelfstandigen en kmo’s op een onafh an-

kelijke manier in hun verzekerings- en beleggingskeuze. De kracht van Akses schuilt in zijn gedreven en professionele medewerkers. Enthousiaste en klantgerichte 

collega’s (m/v) bieden wij dan ook alle kansen. Zo groeit ons kantoor en neemt joúw carrière bij ons een hoge vlucht.

Profi el: 
• Een master- of  bachelordiploma in het fi nancie- en verzeke-

 ringswezen, of een gelijkwaardige ervaring. 

 Van de commercieel adviseur fi nance verwachten we een 

 masterdiploma van een economische opleiding.

• Het pcp-att est of de bereidheid om dat te behalen.

• Een goede tweetaligheid is een must.

• Een communicati eve, klantgerichte, fl exibele en gedreven 

 ingesteldheid. Deontologische correctheid is vanzelfsprekend.

• Alle functi es staan open voor seniors én juniors.

Aanbod: 
• Een moti verend salaris op basis van ervaring en prestati es.

• Alle extralegale voordelen van de sector én van de Akses 

 Groep. Een fi rmawagen met tankkaart is voor bepaalde 

 functi es mogelijk.

• Een glijdend uurrooster met partti  memogelijkheid (4/5e).

• Een conti nu leertraject in een gestructureerde en profes-

 sionele omgeving.

Reageer: 
De selecti eprocedure verloopt 

exclusief via Search & Selecti on. 

Registreer je op 

www.searchselecti on.com en stuur je 

moti vati ebrief en cv naar 

f.grootjans@searchselecti on.com 

(voor meer info: 0475/98.24.93).

Bij Akses neemt jouw carrière een hoge vlucht.
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